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ITEOC0002
Ceramica,

interiorismo y
decoracion

Interiorismo y decoracion aplicada a la
venta de ceramica, centrado en tendencias,
distribucion y experiencia de cliente

en el punto de venta.

. &
g : =°'§,.
Fo

e
e d
4
F4 4" b il
f%ﬁf R
LS .
i

Fundacién Estatal gﬁ% 'ﬁ%m SEPE

PR LA FORPLETI R F L FRaR S

kefas.es



Interiorismo y decoracion aplicada a la venta de
ceramica, centrado en tendencias, distribucion y
experiencia de cliente en el punto de venta.

44 horas @ Aula Virtual

07 Cratis

Titulacion: al finalizar su especialidad formativa,
obtendra un Diploma Oficial.

Oficial
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Cerami
Interiorisr

Requisitos

Para poder acceder a nuestros cursos gratuitos deberas ser persona trabajadora,
autonoma o desempleada (plazas muy limitadas). Las personas participantes de

los programas de formacion deberan pertenecer a las empresas del sector o
sectores siguientes:

= Comercio.

= Delegaciones comerciales del Ente Publico empresarial Loterias y
Apuestas del Estado.

= Promocion, degustacion, merchandising y distribucion de
muestras.

= Administracion de Loterias.

Ademas, podran acceder a nuestros cursos las personas trabajadoras
ocupadas que se encuentren en alguna de las siguientes situaciones: fijos
discontinuos en los periodos de no ocupacion; personas afectadas por
expedientes de regulacién de empleo (ERE/ERTE).

Las personas trabajadoras en situacion de desempleo (plazas muy
limitadas), deberan estar inscritas como demandantes de empleo en los
Servicios Publicos de Empleo al inicio del curso.
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Resultado aprendizaje

INTERIORISMO Y DECORACION PARA LA VENTA DE CERAMICA (1)

1. ;COMO SE HACE FRENTE A UNA REFORMA U OBRA NUEVA?
CONCEPTOS BASICOS DE DECORACION E INTERIORISMO

2. TENDENCIAS EN PRODUCTO CERAMICO. PAVIMENTOS Y
REVESTIMIENTOS

3. ;,COMO HAN CAMBIADO EL BANO Y LA COCINA?

4, DESARROLLO DE TRABAJO EN EQUIPO:

INTERIORISMO Y DECORACION PARA LA VENTA DE CERAMICA (Il)

1. EL ESPACIO DE TRABAJO: EL PROYECTO DE INTERIOR

2. EL ESPACIO DE VENTA. LA TIENDA COMO HERRAMIENTA DE VENTA

3. EL CLIENTE: NECESIDADES DEL CONSUMIDOR QUE ACCEDE A UNA
TIENDA DE CERAMICA Y MATERIAL DE CONSTRUCCION

4. EL PROYECTO INTERIOR: GENERACION DEL PROYECTO CON EL CLIENTE
5. FACTORES CLAVE PARA LA ADECUADA SELECCION DE COLORES,
MATERIALES Y ACABADOS EN EL PROYECTO INTERIOR.
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